
NTTデータグループおよびセールスフォース・ドットコム社が共同で、
四国地域のみなさまに、営業プロセスのデジタル改革のためのご提案をいたします。

時間 講演内容

12：00
～

12：05

ご挨拶およびNTTデータグループの四国地域の取り組みについて

NTTデータグループの四国地域の取り組みについてご紹介します。

株式会社NTTデータ四国
営業企画部 法人営業担当部長 依光 晶宣

12：05
～

12：35

収益向上を実現する顧客接点改革 〜salesforce活用事例紹介〜

属人的になりがちな現場情報を、顧客関係性情報管理ツール（CRM）を活用して
顧客接点情報を一元管理する事で情報を企業の資産として見える化し、
新しいマーケティング手法を合わせて活用する事で、
如何に効率良く収益向上を実現するかを事例と合わせてご紹介致します。

株式会社セールスフォース・ドットコム
アライアンス本部 地域パートナー営業推進部

海藻 泰貴

12：35
～

12：55

Tableauで営業改革 ～営業現場でのデータ活用法～

近年、COVID-19の影響もあり、社会の不確実性が一層増しています。これにより、
企業を取り巻く環境の予測がさらに難しくなる中、多くの企業でデータ（事実）を活用した
業務・組織変革が求められています。セルフBIツール「Tableau」は、ノーコードで直感的な
操作が可能であり、現場のビジネスユーザ自らデータを見て判断・行動できる環境の
構築を支援します。NTTデータでは、グループ全体のノウハウを活用し、
テクノロジ／定着化の両面から営業のデジタル改革推進をご支援します。

株式会社NTTデータ四国
第一ビジネス事業部

飯尾 志保

が導く

＜下記URLからもお申込み可能です＞
https://zoom.us/webinar/register/WN_iteq9Xl2QfewB9Eu8tmI-Q

※事前にQRコードからご登録ください。当日もご登録可能です。

＜お問い合わせ先＞
株式会社NTTデータ四国 第一ビジネス事業部
Mail : G-sf_webinar2021@nttdata-shikoku.co.jp

＜Zoom情報＞
ID   ： 940 8398 7638
PW ： 360712

https://zoom.us/webinar/register/WN_iteq9Xl2QfewB9Eu8tmI-Q
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